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1. Le 5ème Pro-Am des VIP de l’immobilier 



Préambule 

 

  Business Immo & BCM Sports organisent le 5ème Pro-Am des VIP de l’immobilier au très prestigieux 
golf de Joyenval le jeudi 31 mai 2012. 

 

  Cet événement réunit les décideurs du secteur de l’immobilier d’entreprise. 

 

  Le Pro-Am des VIP de l’immobilier est une rencontre de golf annuelle par équipes qui a vocation de 
permettre aux décideurs de se retrouver et d’échanger. 

 

  Découverte du golf pour les néophytes : un événement qui s’adresse aussi aux non-golfeurs grâce à une 
initiation animée par un professionnel. 

 

  En invitant vos clients à participer au Pro-Am vous bénéficiez de prestations haut de gamme à un tarif 
abordable. 

 

  Chaque société partenaire disposera d’une grande visibilité pour communiquer : 

via le plan média (magazines Business Immo, newsletters Business Immo, site Internet 
www.businessimmo.com…) 

via les produits distribués lors de l’événement (signalétique, produits de golf logotés…)   

 

 

http://images.google.fr/imgres?imgurl=http://www.transport.polymtl.ca/civ1120/etud_h09/SEMEDO_COST/golf.jpg&imgrefurl=http://www.transport.polymtl.ca/civ1120/etud_h09/SEMEDO_COST/&usg=__TIUp1RBxMSw2v8TG6Jm_NldU4Co=&h=300&w=400&sz=25&hl=fr&start=1&um=1&tbnid=pygEkbDrLgU8VM:&tbnh=93&tbnw=124&prev=/images%3Fq%3Dphotos%2Bgolf%26hl%3Dfr%26sa%3DN%26um%3D1


Format  
 

 

Pour qui ? 

 

 Tout décideur impliqué dans le secteur de l’immobilier d’entreprise. 

 

Quand et où ? 

 

 L’événement se déroule le 31 mai 2012 sur le très prestigieux golf de Joyenval, qui accueille 
depuis de nombreuses années les plus grandes compétitions amateurs et professionnelles. 

 

Formule de jeu 

 

  La compétition se joue en Pro-Am :  

 

 Chaque équipe est constituée de 3 amateurs et 1 professionnel. Chaque joueur joue sa propre balle. 
On ne retient que les 2 meilleurs scores en brut et en net sur chaque trou. 

Cette formule est la plus prestigieuse car elle permet aux amateurs de jouer avec un professionnel de 
bon niveau et de bénéficier de ses précieux conseils le temps d’une partie. 

 Possibilité de former des équipes « entreprise » (les 4 joueurs de l’équipe aux couleurs de 
l’entreprise). 

 

Inscriptions 

 

 Nombre de places limité à 20 équipes pour la compétition (soit 80 joueurs) 
 
 
 



Le golf de Joyenval 

 

 

 

 A  25 min de Paris (depuis la Porte maillot) 

 

 
 

 

Le Golf de Joyenval, situé à 25 minutes de Paris, est un 

des clubs les plus prestigieux et prisés de France. 

Le golf est doté de deux parcours de championnat (Marly 

et Retz), qui ont été créés et dessinés  par le grand 

architecte Robert Trent Jones Sr. 

 

Depuis 2010, le golf de Joyenval est également hôte du 

VIVENDI trophy, une année sur 2 avec le golf de Saint-

Nom-la-Bretèche. 

 

 

 



Accès au golf de Joyenval 

 

 

 

Par l'autoroute A13 

Direction ROUEN. A 25 km environ. Sortie POISSY-CHAMBOURCY. Suivre la direction CHAMBOURCY-. Faire environ 3 km sur la 

Nationale 13 jusqu'au centre commercial. Juste après "DECATHLON" prendre à droite en suivant les panneaux RETZ-JOYENVAL puis, 

Golf de JOYENVAL. 

 

 

Par la Nationale 13 

Au bout de l'avenue Charles de Gaulle à Neuilly sur Seine, prendre le tunnel sous la Défense en direction de RUEIL MALMAISON, ST 

GERMAN EN LAYE. Suivre direction ST GERMAIN - POISSY - ORGEVAL. A hauteur de ST GERMAIN EN LAYE, ne pas prendre ST 

GERMAIN CENTRE mais continuer sur la RN 13 en direction ST GERMAIN BEL-AIR-POISSY-GERGY PONTOISE jusqu'à 

CHAMBOURCY. Au rond point  (restaurant Country Side à gauche)), prendre à gauche vers CHAMBOURCY CENTRE et suivre RETZ-

JOYENVAL puis Golf de JOYENVAL. 

 

 

Par l'autoroute A14 (à péage) 

Prendre l'autoroute A14 en direction d'Orgeval-ROUEN. Sortir à la sortie 6b , au 1er rond point prendre à gauche, au 2ème rond point prendre 

à gauche, direction Chambourcy/St Germain, puis au DECATHLON prendre à droite et monter direction RETZ/JOYENVAL. 

  

Golf de Joyenval 

Chemin de la Tuilerie, 78 240 Chambourcy 

Tél : 01 39 22 27 50 

 



Programme de la journée 

 A partir de 10 h 30 : Accueil des invités au golf et remise des welcome gifts / café d’accueil  

Échauffement au practice et Putting green à disposition des participants. 

 12 h 00 :  Buffet déjeuner au club house du golf  

 13 h 00 : Regroupement des compétiteurs  

Briefing pour la compétition   

Annonce des équipes et mise en place des joueurs sur le terrain 

 13 h 30 : Départ en shot gun  (départ simultané des 18 trous du parcours) 

 14 h 30 - 16 h 30 : 1ère partie de l’initiation 

 15 h 00 :  Distribution d’une collation sur le parcours 

 16 h 30 - 17 h 00 : Pause pendant l’initiation 

 17 h 00 - 18 h 00 : 2ème partie de l’initiation  

 A partir de 18 h 30 : Retour des équipes  

 19 h 00 :  Cocktail de remise des prix au club house 



La compétition 

 
  Épreuve ouverte  
Aux joueurs amateurs (pas de limite de handicap) et aux professionnels. 
Les index supérieurs à 36 seront ramenés à 36 pour le calcul des handicaps. Nombre d’équipes limitées à 
20. 
 
  Formule de jeu : PAR EQUIPES de 4 joueurs – Pro-Am 
Chaque équipe est constituée de 4 joueurs (1 professionnel et 3 amateurs) et porte le nom de la société 
qu’elle représente. 
Chaque joueur joue sa propre balle du départ au trou. 
La compétition est gérée par BCM Sports sous ELKA (logiciel de la FF Golf). 
 

  Gestion des départs 

Les équipes sont réparties en groupes de 4 sur les 18 trous du parcours. 
Départ en shot gun = départs simultanés des 18 trous du parcours. 
L’avantage est que les joueurs commencent et terminent au même moment. 
Marques blanches pour les hommes professionnels, jaunes pour les hommes amateurs, bleues pour les 
femmes professionnelles  et  rouges pour les dames amateurs. 
 

 Concours                 

Un concours de distance et de précision est organisé sur le parcours. 
 
 Remise de prix   

Les 3 premières équipes en net  et la 1ere équipe en Brut sont récompensées ainsi que les vainqueurs des 
concours de distance et de précision.  

Sont également prévus des lots pour les lauréats du concours d’initiation.  



L’initiation 

 En parallèle de la compétition, une initiation est organisée pour les non-

golfeurs afin de les impliquer au maximum. Les personnes participant à 

l’initiation sont encadrées par un ou plusieurs professeurs.  

 Il est prévu 1 professeur pour 8 à 10 personnes. 

 Le matériel est fourni à chacun des participants. 

 L’initiation dure 3h30.  

 Elle est orchestrée à travers différents ateliers (grand jeu, petit jeu, 

concours). 

 Lots remis aux lauréats de l’initiation. 



 

De nombreux lots sont distribués au début de la journée à chaque participant et lors de la remise des prix. 

 

Les cadeaux d’accueil et de remise des prix seront personnalisés aux couleurs des sociétés partenaires. 

 

 

La dotation 

 

 
 



2. Le plan média de l’événement 



Le plan média de l’événement 

Outre la possibilité d’inviter vos clients, vous pouvez 

communiquer auprès des professionnels de l’immobilier 

présents : 

 

 En amont de l’événement via les supports mis en place par 

Business Immo (bannières internet, emailings envoyés à plus de 

30 000 abonnés, pages de publicité dans le magazine Business 

Immo…) 

 

 Pendant l’événement par l’intermédiaire d’une signalétique sur 

le golf et d’une dotation à vos couleurs (drapeaux du parcours, 

banderoles, cadeaux d’accueil et lots de remise des prix à vos 

couleurs…). 

 

 Après l’événement via les supports mis en place par Business 

Immo (résultats du Pro-Am diffusés sur les supports Business 

Immo : magazine et newsletter avec les photos des équipes 

lauréates). 

 



Le plan média de l’événement 

  

 6 pages de publicité dans les magazines Business Immo 

 (magazines de décembre 2011 à mai 2012) 

 

 1 bannière horizontale sur une sélection de newsletters de Business Immo (+ de 30 000 abonnés). 

Présence d’octobre 2011 à la date du trophée en mai 2012 

 

 1 bannière horizontale sur la dépêches « bourse » de Business Immo envoyée tous les jours à + de 

 28 000 abonnés. 

Présence de décembre 2011 à la date du trophée en mai 2012 

 

 Emailings bimensuels envoyés à + de 30 000 abonnés d’octobre 2011 à mai 2012 



3. Participer au Pro-Am 



Devenir sponsor 

GOLD : 10 000€ 

2 équipes 

Présence du logo (en tant que sponsor gold) sur tout le plan media lié au Pro-Am 

Présence de 2 pop-up à vos couleurs (réalisation par nos soins) 

Présence de votre logo sur les gants distribués à l’accueil des participants (réalisation par nos soins) 

Diffusion de votre documentation pendant l’événement 

Possibilité de discours lors de la remise de prix 

Possibilité de remettre un prix 

SILVER : 8 000€ 

1 équipe 

Présence du logo (en tant que sponsor silver) sur tout le plan media lié au Pro-Am 

Présence de 2 banderoles à vos couleurs (réalisation par nos soins) 

Présence de votre logo sur les balles distribuées à l’accueil des participants (réalisation par nos soins) 

Diffusion de votre documentation pendant l’événement 

BRONZE : 6 000€  

1 équipe 

Présence du logo (en tant que sponsor bronze) sur tout le plan media lié au Pro-Am 

Présence d’une banderole à vos couleurs (réalisation par nos soins) 

Diffusion de votre documentation pendant l’événement 



Participer au Pro-Am 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

Options : 
 

 Inscription d’équipes supplémentaires : remise de 10% à partir de 2 équipes ou plus. 

 

 Produits de golf : nous vous proposons de réaliser des articles logotés aux couleurs de votre société afin de 
renforcer le sentiment d’appartenance à votre équipe (nous consulter). 

PRESTATIONS
PACKAGE 

EQUIPE

INSCRIPTION INDIVIDUELLE A LA 

COMPETITION

INSCRIPTION 

INDIVIDUELLE A 

L'INITIATION

  3 joueurs pour la compétition X

  1 joueur pour la compétition X

  1 personne pour l'initiation X

  L'accueil café X X X

  Le buffet déjeuner X X X

  La collation parcours X X X

  Le cocktail de remise des prix X X X

  Les cadeaux d'accueil X X X
  Les lots de remise des prix X X X

Budget HT 2 100 € 900 € 500 €



Participer au Pro-Am 

Feuille d’inscription 

Feuille d’inscription à nous retourner accompagné du chèque correspondant libellé à l’ordre de Business Immo : 

 Par courrier à : Business Immo – Delphine LEDY-  35 rue des Jeûneurs – 75002 Paris 

 

N’hésitez pas à nous contacter pour toute demande d’information complémentaire : 

Thomas CABRIERES – Mobile : 06 12 30 39 59 – Tel : 01 46 05 09 73 – Email : tcabrieres@bcm-sports.com 

JOUEUR AMATEUR 1 

Société :   

Nom :   

Prénom :   

Tel :   

Email :   

Adresse : 

    

code postal :   

Ville :   

Handicap :   

Numéro de licence : 

JOUEUR AMATEUR 2 

Société :   

Nom :   

Prénom :   

Tel :   

Email :   

Adresse : 

    

code postal :   

Ville :   

Handicap :   

Numéro de licence : 

JOUEUR AMATEUR 3 

Société :   

Nom :   

Prénom :   

Tel :   

Email :   

Adresse : 

    

code postal :   

Ville :   

Handicap :   

Numéro de licence : 



Conditions commerciales 

Conditions commerciales 

 

 L'inscription implique l'acceptation par le client du prix, des prestations indiquées et des conditions 

générales de vente. 

 

 Votre inscription est considérée comme validée à réception dans nos bureaux de votre feuille d’inscription 

équipe dûment remplie accompagnée de votre chèque. 

 

 Toute annulation émanant de votre part avant le jour de l’opération entraîne la perception des frais 

suivants :  

• 45 jours avant l’opération : 50 % du montant de la prestation commandée est facturée 

• 30 jours avant l’opération : 100 % du montant de la prestation commandée est facturée 

 

 

 La société BCM Sports se réserve le droit d’annuler l’opération. 

Dans ce cas, l’intégralité des équipes ayant payé seront intégralement remboursées. 
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Contacts 

BCM Sports 

 

Thomas CABRIERES 

 

Phone : + 33 (0)1 46 05 09 73 

Fax :     + 33 (0)1 46 05 44 13 
tcabrieres@bcm-sports.com 

  

30 rue Vauthier 

92100 Boulogne Billancourt  

France 

 

BUSINESS IMMO 

 

Delphine LEDY 

 

Phone : (01) 44 83 62 87 

Mobile :  (06) 31 08 04 78 
dledy@businessimmo.fr 

 

35 rue des jeûneurs 

75002 Paris  

France 

 

mailto:tcabrieres@bcm-sports.com
mailto:tcabrieres@bcm-sports.com
mailto:tcabrieres@bcm-sports.com
mailto:achampagne@businessimmo.fr

